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Altersvorsorgedepot: Nur elf
Lebensversicherer planen volle Garantie

Michael Fiedler

Die Lebensversicherer bereiten sich auf den Start der neuen geférderten Altersvorsorge vor. Laut einer
Marktubersicht von Franke und Bornberg wollen 29 von 38 befragten Gesellschaften ein Angebot auflegen.
Doch die meisten setzen auf Depotldsungen ohne Beitragsgarantie. Damit wachst der Wettbewerb mit Banken

und Neobrokern.

Garantien verlieren ihre bisherige
Bedeutung

Mit dem Altersvorsorgereformgesetz wird die staatlich
geférderte private Altersvorsorge zum Jahresbeginn 2027
neu aufgestellt. Anders als bei der bisherigen Riester-
Rente missen neue Produkte nicht mehr grundsétzlich
die eingezahlten Beitrage einschlie3lich der Zulagen zum
Rentenbeginn garantieren. Neben dem Altersvorsorgedepot
ohne Garantie sind weiterhin Garantieprodukte vorgesehen.
Diese kdnnen entweder 80 oder 100 Prozent der eingezahlten
Beitrage einschliellich der staatlichen Zulagen absichern.
Nach der Erhebung von Franke und Bornberg planen 17
Lebensversicherer ein Produkt mit 80-prozentiger Garantie.
Eine vollstandige Beitragsgarantie wollen dagegen nur elf
der 38 befragten Gesellschaften anbieten. ,Der Markt
setzt klar auf Depotlésungen, und fur Kunden mit hohem
Sicherheitsbedirfnis wird die Auswahl deutlich kleiner*, erklart
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bei Franke und Bornberg. Dabei bedeutet der Verzicht auf
eine Beitragsgarantie nicht automatisch eine hthere Rendite.
Er er6ffnet zunéchst grof3ere Freiheiten bei der Kapitalanlage.
Diesen Chancen stehen starkere Wertschwankungen und das
Risiko von Kapitalverlusten gegenuber.

Standarddepot wird haufig von Partnern
umgesetzt

Alle 29 Lebensversicherer mit geplantem Angebot
sehen auch ein Standarddepot vor. Das ist gesetzlich
vorgesehen. Die standardisierte Produktvariante arbeitet mit
einem chancenorientierten und einem sicherheitsorientierten
Fonds. lhre Effektivkosten sind auf ein Prozent pro
Jahr begrenzt. Bemerkenswert ist allerdings, dass 15
der 29 Gesellschaften das Standarddepot durch einen
Kooperationspartner umsetzen lassen wollen. Damit zeigt
sich, dass der Einstieg in das neue Vorsorgegeschaft
nicht zwangslaufig mit dem Aufbau einer vollstandig
eigenen Depotinfrastruktur verbunden ist. Wie solche
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Kooperationen aussehen konnen, verdeutlicht das Beispiel aus, welche Anbieter die Grenze ausschdpfen und welche
Zurich. Der Versicherer hat bereits angekiindigt, ab 2027 drei  glnstigere Angebote entwickeln.

unterschiedliche Losungen anzubieten: ein Standarddepot

eines Kooperationspartners, ein Altersvorsorgedepot ohne

Garantie und eine fondsgebundene Versicherungslésung mit

80-prozentiger Beitragsgarantie. Die beiden letztgenannten

Produkte sollen auf der bestehenden fondsgebundenen

Rentenversicherung ,Vorsorgeinvest aufbauen.

Versicherer konkurrieren mit Banken und
Neobrokern

Der Wettbewerb um das Altersvorsorgedepot hat
bereits vor dem offiziellen Marktstart begonnen. Neben
Versicherern bereiten sich unter anderem Banken, digitale
Vermogensverwalter und Neobroker auf die neue Produktwelt
vor. Scalable Capital, Quirion und Trade Republic gehdren
ebenso zu den angekiindigten Marktteilnehmern wie
etablierte Fondsgesellschaften und Bankengruppen. Fur die
Lebensversicherer stellt sich damit die Frage, wodurch sie
sich kiunftig von anderen Anbietern unterscheiden wollen.
,Viele Lebensversicherer verzichten kinftig auf Produkte
mit Beitragsgarantie. Damit begeben sie sich in direkte
Konkurrenz zu neuen Marktteilnehmern wie Neobrokern und
Direktbanken und geben bewusst eine ihrer Starken aus
der Hand: die Beitragsgarantie, erklart Michael Franke,
Geschéftsfuhrer von Franke und Bornberg. Allerdings bleibt
den Versicherern die Mdglichkeit, sich Uber zuséatzliche
Leistungen, unterschiedliche Auszahlungsformen und die
Beratung zur lebenslangen Altersvorsorge zu positionieren.
Gerade die Entscheidung zwischen einem zeitlich begrenzten
Auszahlplan und einer lebenslangen Rente kénnte fir die
Abgrenzung gegeniiber reinen Depotanbietern an Bedeutung
gewinnen.

Noch fehlen die entscheidenden
Produktdetails

Die Untersuchung beruht auf den Rickmeldungen von
38 Lebensversicherern mit Stand 31. Oktober 2026.
Sie dokumentiert damit die Angebotsplanung, nicht die
tatsachlich verfigbaren Produkte. Bis zum Marktstart
kénnen sich die Vorhaben noch andern. Vor allem
konkrete Kosten, Fondsauswahl, Vertragsbedingungen und
Vergitungsmodelle werden dariiber entscheiden, wie
wettbewerbsfahig die neuen Lésungen tatséchlich sind. Der
gesetzliche Kostendeckel beim Standarddepot bietet zwar
eine Orientierung. Er sagt jedoch noch nichts dartber
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