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Altersvorsorgedepot

der Vermittler wollen es anbieten

Michael Fiedler

Das Altersvorsorgedepot stof3t bei Versicherungs- und Finanzvermittlern auf breite Zustimmung. Zugleich
zeigen die Umfrageergebnisse, woran seine Einfihrung in der Beratung scheitern kdnnte.

.Die  Ergebnisse zeigen, dass die Vermittler die
Reform  der privaten  Altersvorsorge  grundsatzlich
unterstitzen®, erklart Michael H. Heinz, Préasident

des Bundesverbands Deutscher Versicherungskaufleute.
Die starkere Kapitalmarktorientierung und die neuen
Forderansatze wirden als Chance gesehen, mehr Menschen
fur die private Altersvorsorge zu gewinnen. Zugleich bringe
die praktische Umsetzung erhebliche Herausforderungen fir
die Beratung mit sich.

Mehrheit will auch Frihstartrente anbieten

Neben dem Altersvorsorgedepot findet die geplante
Frihstartrente bei den befragten Vermittlern mehrheitlich
Zustimmung. 64,2 Prozent mochten sie aktiv anbieten.
Weitere 20,1 Prozent sind noch unentschlossen, wahrend 15
Prozent kein entsprechendes Angebot planen. Damit trifft
die politische Neuausrichtung der geférderten Altersvorsorge
grundsatzlich auf Vertriebsbereitschaft. Ob daraus tatsachlich
zusatzliches Geschéft entsteht, dirfte nach Einschatzung der
Befragten jedoch wesentlich von der konkreten Ausgestaltung
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der Produkte, der Forderregeln und der Beratungsprozesse
abhéngen.

Wettbewerb und Burokratie erschweren die
Beratung

Als gro3te Herausforderung bei der Beratung zum
Altersvorsorgedepot nennen 57,3 Prozent den Wettbewerb
mit anderen Anlageformen. Jeweils 51,7 Prozent erwarten
Schwierigkeiten dabei, die neuen Produkte verstandlich
zu erklaren und die buUrokratischen Anforderungen zu
bewaltigen.

Die Erlauterung der Forderregeln betrachten 50,2 Prozent als
anspruchsvoll. 47,5 Prozent nennen die Produktkomplexitat
als Herausforderung. Betriebswirtschaftliche Bedenken
auRern 36,1 Prozent, rechtliche Fragestellungen sehen 26,2
Prozent als Hurde. ,Dass mit der neuen Fdrdersystematik
der Beratungsbedarf steigen wird, ist unter Fachleuten
unbestritten”, betont Vor diesem Hintergrund
kritisiert der BVK die Uberlegungen zu beratungsfreien
Standardlosungen.

Heinz.
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Vermittler erwarten begrenzte Riester-
Umdeckungen

Mit einer grol3en Wechselbewegung aus bestehenden
Riester-Vertrdgen in das Altersvorsorgedepot rechnen
nur 27,2 Prozent der Befragten. 44 Prozent erwarten
Umdeckungen in geringem Umfang. Weitere 7,5 Prozent
gehen nicht von nennenswerten Umschichtungen aus. Fir
21,3 Prozentreicht die bisherige Grundlage noch nicht fiir eine
belastbare Einschétzung.

Beim Marktpotenzial erwarten 16 Prozent ausschlie3lich
zusatzliches Neugeschaft durch das Altersvorsorgedepot. 15
Prozent kdnnen die Vertriebschancen noch nicht beurteilen.
Mit 46,6 Prozent rechnet die grof3te Gruppe sowohl mit
zusatzlichem Neugeschaft als auch mit Umdeckungen
bestehender Riester-Vertrdge. Nach Einschatzung des BVK
hangt die Akzeptanz der Reform vor allem von verstandlicher
Kundenkommunikation, nachvollziehbaren Férderregeln und
mdglichst einfachen Prozessen ab.

An der Online-Befragung vom 12. bis 21. Oktober 2026
nahmen 823 Versicherungs- und Finanzvermittler teil. 86,7
Prozent waren im Ausschlielichkeits-Vertrieb tatig, 6,3
Prozent als Versicherungsmakler und 4,8 Prozent als
Mehrfachvertreter. Die Mehrheit verfiigt nach Angaben des
Verbands Uber 20 bis mehr als 30 Jahre Vertriebserfahrung.

https://www.experten.de/ Seite 2/2



Firs Alter

Versicherungs- und Finanznachrichten

expertenReport

https://www.experten.de/id/4952689/Altersvorsorgedepot-Drei-Viertel-der-Vermittler-wollen-es-anbieten/

https://www.experten.de/ Seite 3/2


https://www.experten.de/id/4952689/Altersvorsorgedepot-Drei-Viertel-der-Vermittler-wollen-es-anbieten/

