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Friendsurance starkt Vertrieb — Fokus
auf Bancassurance-Partnerschaften

Michael Fiedler

Friendsurance verstéarkt seine Fiihrungsspitze und holt mit Christian Witt einen erfahrenen Vertriebs- und

Digitalisierungsexperten an Bord.

Bancassurance als Wachstumshebel

Friendsurance positioniert sich als Technologiepartner fir
Banken und Versicherer mit einer B2B2C-Plattform, Uber
die Versicherungsangebote nahtlos in bestehende Banking-
und Beratungsprozesse integriert werden kdnnen. Ziel ist es,
Versicherungen stérker in digitale Kundenreisen einzubetten
und zusatzliche Vertriebskanéale zu erschlie3en.

,Mit Christian Witt gewinnen wir einen CSO, der
Banking- und Versicherungslogiken gleichermalRen versteht®,
sagt Janis Meyer-Plath, Co-Founder von Friendsurance.
.Seine Erfahrung im Aufbau skalierbarer Vertriebs- und
Partnerschaftsmodelle ist ein zentraler Hebel fir unser
weiteres Wachstum im Bancassurance-Umfeld.”

Erfahrung aus Versicherungs- und
Digitalwelt

Witt bringt mehr als 25 Jahre Branchenerfahrung mit. In
Fuhrungspositionen bei HUK-COBURG war er lange fir
vertriebliche und strategische Themen verantwortlich und
kennt die Anforderungen regulierter Markte ebenso wie
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operative Schaden- und Kundenmodelle. AnschlieRend
wechselte er zu IBM, wo er in der Digitalsparte IBM iX
das DACH-Geschéaft zur Digitalisierung von Versicherern
aufbaute. Dort verantwortete er den Vertriebserfolg sowie den
Aufbau nachhaltiger Kunden- und Partnerbeziehungen.

Skalierbare Modelle im Fokus

Witt selbst sieht den Handlungsdruck im Markt Klar:
.Banken und Versicherer stehen vor der Herausforderung,
digitale Versicherungsangebote schnell und effizient in ihre
bestehenden Okosysteme einzubetten®, sagt Christian Witt.
~Friendsurance bietet hierflr eine erprobte Plattform. Meine
Aufgabe sehe ich darin, gemeinsam mit Partnern skalierbare
Bancassurance-Modelle erfolgreich in den Markt zu bringen.”
Im Mittelpunkt steht damit weniger das Endkundengeschétft,
sondern die Rolle als Infrastrukturanbieter fir Finanz- und
Versicherungspartner.

Plattformstrategie und Marktumfeld

Friendsurance wurde 2010 gegriindet und hat sich
vom digitalen Versicherungsanbieter zu einer Digital-
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Bancassurance-Plattform entwickelt. Das Unternehmen
betreut nach eigenen Angaben tber 200.000 Kunden. Kern
des Geschéaftsmodells ist eine Plattform, Uber die Banken
Versicherungen integrieren und Versicherer zusatzliche
digitale Vertriebskanéle erschlieRen kénnen.
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