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Lebensversicherung: Ausschliel3lichkeit
bleibt starkster Vertriebsweg

Michael Fiedler

Einfirmenvermittler fihren weiterhin den LV-Vertrieb an, verlieren aber leicht an Boden. Wahrend Makler und
Mehrfachagenten bei laufenden Beitrdgen erstmals die Spitzenposition erreichen, erleben Banken 2024 ein
starkes Comeback im Einmalbeitragsgeschéft. Das zeigt die neue WTW-Studie zum eingeldsten Neugeschaft

in der Lebensversicherung.

.Die Veranderungen der Vertriebswegeanteile stehen in
engem Zusammenhang mit den Einmalbeitragen®, erklart
Henning Maal3, Director Insurance Management Consulting
bei WTW. ,Bei laufenden Beitragen sind die Schwankungen
deutlich geringer.”

APE-Neugeschéaft wachst — Einmalbeitrage
ziehen wieder an

Das APE-Neugeschéft stieg 2024 auf rund 6 Mrd. Euro,
ein Plus von 3 Prozent. Getragen wurde dieses Wachstum
sowohl von hdheren Einmalbeitrdgen als auch von leicht
steigenden laufenden Beitragen.

. Einmalbeitrdge: +906 Mio. Euro (nach starkem
Ruckgang 2023)
. Laufende Beitrdge: +81 Mio. Euro

Allerdings profitieren nur wenige Anbieter vom Wiederanstieg
der Einmalbeitrdge. ,Viele Gesellschaften verzeichneten
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Ruckgange, insbesondere bei Produkten der

Altersvorsorge”, so Maal3.

privaten

Banken mit deutlicher Erholung im
Einmalbeitragsgeschaft

Nach starken Verlusten 2023 erreichte der Bankvertrieb 2024
ein kraftiges Plus von 1,1 Mrd. Euro bei Einmalbeitragen.
Der Vertriebsanteil der Banken stieg dort von 37 auf 41
Prozent — ein maR3geblicher Treiber dafiir, dass auch ihr Anteil
am APE-Gesamtgeschéaft gewachsen ist. Einfirmenvermittler
steigerten ihr Einmalbeitragsgeschéft ebenfalls (+196 Mio.
Euro), wahrend Makler und Mehrfachagenten hier ein Minus
von 100 Mio. Euro verzeichneten.

Makler erstmals starkster Vertriebsweg beli
laufenden Beitragen

Im Neugeschéft gegen laufenden Beitrag zeigt sich ein
anderes Bild: Makler und Mehrfachagenten konnten ihren
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Anteil erneut ausbauen und Uberholten erstmals die
Ausschlie3lichkeit. ,Makler und Mehrfachagenten haben
ihre Starke im laufenden Beitrag Uber Jahre kontinuierlich
ausgebaut’, sagt Maal3. ,Einfirmenvermittler konnten vom
Beitragswachstum nicht im gleichen Mal3e profitieren.” Das
laufende Beitragssgeschaft wuchs insgesamt um 2 Prozent.

Durchschnittsbeitrage steigen tber alle
Vertriebswege hinweg

Seit Jahren gelingt es allen drei groRen Vertriebswegen,
den durchschnittlichen laufenden Beitrag pro Neuvertrag zu
erhdhen:

. Makler/Mehrfachagenten: 1.484 Euro (2020: 1.244
Euro)

. Einfirmenvermittler: 1.271 Euro (2020: 1.119 Euro)

. Banken: 1.189 Euro (2020: 1.106 Euro)

Die Unterschiede erklaren sich durch die
Produktschwerpunkte: ,Makler fokussieren starker auf
Altersvorsorge und Einkommenssicherung - Produkte
mit hoheren Pramien“, so Maal. Bei Banken und
Einfirmenvermittlern spielen Risikotarife eine gré3ere Rolle.
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