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So lauft der Provisionsdeckel ins Leere

Seit Monaten wird Uber einen Provisionsdeckel in der Lebensversicherung diskutiert, weil die
Abschlussprovisionen fir Lebens- und Rentenversicherungen unzumutbar hoch seien. Wahrend die Politik
die private Altersvorsorge durch eine Provisionsregulierung attraktiver machen mdchte, erwarten Gegner
Beratungslicken bei Verbrauchern und Existenznéte bei Vermittlern. Bei den vorgeschlagenen Alternativen
wird jedoch ein entscheidender Losungsweg vollig aul3er Acht gelassen.

Bei allem Protest der Makler und ihrer Verbande stellt
sich die Frage, ob eine derartig unattraktive Vergltung als
schicksalhaft hingenommen werden muss oder ob es einen
Ausweg aus dieser Abhangigkeit gibt. In keiner anderen
Branche wirde sich ein selbststandiger Kaufmann in dieser
Weise vorschreiben lassen, was er zu verdienen hat.

Spatestens seit Inkrafttreten des IDD-Umsetzungsgesetzes
haben Makler mit der Honorarberatung die Madoglichkeit,
sich von dieser Abhangigkeit zu ldsen. Sie miuissen
dabei keine grundsatzlich neue Geschéftsidee entwickeln.
Vielmehr kdnnen sie die Honorarberatung ergénzend in ihr
Geschaftsmodell aufnehmen. Von Vorteil ist dabei, dass jeder
Berater sein eigenes, fur ihn passendes Vergitungsmodell
entwickeln kann. Angelehnt an die verschiedenen Phasen
des Beratungsprozesses kann ein Vergutungsmodell
beispielsweise aus einem Stundensatz fir die Beratung,
einem volumenabhangigen Vermittlungshonorar und einer
laufenden Betreuungsgebihr bestehen. Dabei kann in
Einzelfallen auch das Factoring von Honorarforderungen
erfolgen.
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Entscheidend ist, dass vor der eigentlichen Beratung
mit dem Kunden ein Vorgesprach durchgefiihrt wird, an
dessen Ende eine Vergitungsvereinbarung geschlossen
wird. Im Gegensatz zum Provisionssystem erfolgt dadurch
keine Beratung mehr kostenlos und muss auch nicht
guersubventioniert werden. Fur viele Makler ist dies sogar
die entscheidende Moativation fiir den Ein- beziehungsweise
Umstieg.

Damit die Umsetzung derartiger Themen in die Praxis
gelingt, bietet die con.fee AG ihren Partnern kostenlose
Erfolgskurse an. Um den Aufwand fir die Teilnehmer
mdglichst gering zu halten, werden die Kurse auch
in Form von Webinaren durchgefuhrt. Die Teilnehmer
erhalten Arbeitsmaterialien, mit denen sie die einzelnen
Entwicklungsschritte nachvollziehen und dokumentieren
kénnen. Es werden vorbereitende Telefongesprache gefihrt
und Nachbearbeitungen angeboten.
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des con.fee-Honorarberaternetzwerks steht ein grol3es
Sortiment kostenminimierter Nettoprodukte und spezieller
Fondskonzepte zur Verfugung. Mit einer speziellen
Beratungssoftware kénnen die Kosten und Renditevorteile
von Nettoprodukten berechnet werden. Fir die praktische
Umsetzung werden kostenlose Erfolgskurse angeboten. An
der con.fee AG sind keine Produktgesellschaften beteiligt. Die
con.fee AG ist unabhéangig und inhabergefthrt.
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