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Unrealistische ,Millennials”

Weltweit haben Investoren unrealistische Erwartungen bei der Kapitalanlage. Unter Millennials (Personen
zwischen 18 und 35 Jahren) ist dieses Phanomen besonders stark ausgepragt. Zu diesem Ergebnis kommt
die Schroders Global Investor Study 2016, an der jetzt 20.000 Privatanleger aus 28 Landern teilnahmen.

Ubertriebene Ertragserwartungen

Die Studie belegt, dass Anleger deutlich zu hohe Erwartungen
an Einkommen und langfristige Ertrage haben. Im globalen
Durchschnitt wiinschen sie sich eine Rendite von 9,1
Prozent per annum. In Anbetracht der historisch niedrigen
Zinsen durften somit viele von ihnen enttduscht werden.
Besonders unrealistisch sind die Anspriiche der Millennials,
die einen Jahresertrag von mindestens 10,2 Prozent
erwarten. Erfahrenere Anleger im Alter von lber 36 Jahren
geben sich hingegen mit 8,4 Prozent zufrieden.

Deutsche Investoren sind in Bezug auf ihre
Ertragserwartungen zurtickhaltender. Sie geben sich bereits
mit einer Rendite von 7,0 Prozent zufrieden. Anndhernd drei
Viertel (73 Prozent) der insgesamt 1.000 deutschen Befragten
bauen dabei auf einen Wertzuwachs von weniger als 10
Prozent pro Jahr. Damit beweisen sie einen ausgepragteren
Realitatssinn als der globale Durchschnitt.

Neigung zu kurzfristigen Anlagehorizonten

Die Untersuchung ergab zudem, dass weltweite Anleger zu
kurzlaufenden Investment-Entscheidungen neigen. Im Schnitt
gehen sie von einem Anlagehorizont von etwas Uber drei
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Jahren (3,2) aus. Fir Barmittel und bestimmte Anleihen
mag dies angebracht sein. Dagegen erweist sich dieser
Zeitrahmen jedoch haufig als zu kurz, um die nattrlichen
Wertschwankungen von Aktien ausgleichen zu kdnnen.

Weniger als ein Finftel (18 Prozent) der Anleger gaben
an, an ihren Engagements fir mindestens funf Jahre — der
realistischen Mindesthaltedauer von Aktien — festhalten zu
wollen. Knapp ein Drittel (31 Prozent) denken sehr kurzfristig
und wollen ihre Anlagen bereits innerhalb eines Jahres wieder
abstofRen. Auch hier traten wiederum die Millennials hervor,
deren Anlagehorizont um eineinhalb Jahre unter dem der Uber
36-Jahrigen liegt (2,3 bzw. 3,9 Jahre).

Bezogen auf deutsche Investoren ergab sich bei der
durchschnittlichen Haltedauer der Anlagen kein signifikanter
Unterschied zu den global ermittelten Daten. Genau wie im
weltweiten Mittel liegt der Anlagehorizont auch hierzulande
bei 3,2 Jahren. Jedoch gaben mit 26 Prozent weniger Befragte
einen sehr kurzfristigen Ansatz von unter einem Jahr an. Auch
dies deutet auf einen konservativen Investment-Stil deutscher
Anleger hin.

Deckung des unmittelbaren Finanzbedarfs
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Trotz der offenkundigen Wissensliicken unterstreichen dabei helfen, Investitionsentscheidungen auf einer
die Ergebnisse, dass ein mdoglichst hoher Kapitalertrag fundierten Wissensgrundlage treffen zu kénnen."
noch immer das wichtigste Ziel fur globale Anleger ist.
(D;Ield Tc—I:‘|Inehm;e.r nl?nntgn_hdrel \I/(vesclalnthchj Grukndit_ far Wenn Sie mehr Uber typische Verhaltensmuster bei
n n, di mit threm akt n r zukunftigen .. .

.e anlage ’ © a.e € uefien ode ) uKu .ge Geldanlagen erfahren mdchten, besuchen Sie die incomelQ-

Einkommen in Verbindung stehen: Erstens Erganzung ihrer . . .
_ ) o ~ Website und machen Sie den incomelQ-Test.

Altersvorsorge, zweitens Wiederanlage von Einkulinften sowie
drittens Portfoliowachstum als Gehaltserganzung. Bild: © Sergey Nivens / fotolia.com

Die Studie zeigt allerdings, dass Millennials vor allem ihren
unmittelbaren Finanzbedarf im Auge haben, anstatt an
langfristige Ertrage zu denken. Im Vergleich zu alteren
Anlegern wollen sie haufiger ihr laufendes Gehalt ergénzen
(46 Prozent der Millennials, 41 Prozent der Giber 36-Jahrigen),
Einkommen fir ihre Kinder erzielen (30 Prozent gegenuber
19 Prozent), etwas anderes als ein Haus kaufen (28 Prozent
gegenliber 16 Prozent) und die Ausbildung ihrer Kinder
finanzieren (26 Prozent gegeniiber 16 Prozent). Weniger
wichtig fur Millennials waren ergénzende Altersvorsorge (35
Prozent gegentiber 52 Prozent) sowie die Wiederanlage von
Einkinften und Portfoliowachstum (41 Prozent gegeniiber 46
Prozent).

Rucklaufiger Wunsch nach Beratung

Die Halfte aller Anleger weltweit gab an, vor der nachsten
Investitionsentscheidung einen Berater hinzuziehen zu
wollen. In diesem Punkt unterscheiden sich Millennials und
Personen uber 36 Jahren nicht. Dagegen gaben 44 Prozent
der globalen Teilnehmer an, sich in solchen Situationen selbst
zu informieren.

Anders ist die Situation in Deutschland: Nur 40 Prozent
der Befragten gaben an, einen klassischen Anlageberater
bei der nachsten Investitionsentscheidung einbinden zu
wollen. Wichtigstes Instrument zur Auswahl sind dagegen
unabhéngige Websites, mittels derer sich 48 Prozent der
Teilnehmer eine eigene Meinung bilden wollen. Dariber
hinaus gab die Hélfte der Investoren an, sie halte es
fur denkbar, in Zukunft auf elektronische Ldsungen zur
Anlageberatung — sogenannte Robo Adviser — zu setzen.

Achim Kussner, Geschaftsfiihrer der Schroder Investment
Management GmbH, kommentiert die Ergebnisse wie folgt:

.. Dartber hinaus zeigt die Schroders
Global Investor Study, dass auch
unrealistische Erwartungen existieren -
ebenfalls in Deutschland. Um diesem Defizit
entgegenzuwirken, arbeiten wir an innovativen
und digitalen Informationskonzepten, die Anlegern
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