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2015 — Das erfolgreichste Jahr fur die
HonorarKonzept GmbH seit Bestehen

Seit 2009 etabliert die HonorarKonzept GmbH die Finanzdienstleistungs-Beratung mittels Honorar-
Finanzberatern in Deutschland. Dabei werden die angebundenen Honorar-Finanzberater, u.a. mit 7 regionalen
Business Coaches, bei ihrem Einstieg und dem professionellen Ausbau dieses zukunftsorientierten

Geschaftsmodells unterstiitzt.

Heiko Reddmann, Geschéaftsfihrer von HonorarKonzept
,2015 war ein hochst erfreuliches Geschéftsjahr. Wir hatten
am Jahresende doppelt so viele Partner wie noch zu
Beginn 2015 und die Mehrzahl hat sich sogar fir eine
mehrjahrige Partnerschaft entschieden. Dieses Vertrauen ist
fur uns der eindeutige Beleg, dass sich die Konzentration
auf Honorar-Finanzberatung und die damit einhergehende
Stringenz in der Geschéaftsausrichtung auszahlt’, so
Heiko Reddmann, Geschéftsfilhrer der HonorarKonzept.
Insgesamt sind bei HonorarKonzept Uber 500 Honorar-
Finanzberater angeschlossen, die ihr Geschéft um alternative
Verglitungsmodelle erganzen wollen.

Erfolgstreiber 1: Anbindung neuer
Produktpartner und Ausweitung der
Produktpalette

Jahr
Produktpartner auch der
Produktpaletten bei bereits bestehenden
Kooperationspartnern. ,Im Bereich der Altersvorsorge und

Erfolgstreiber  fUr dieses erfreuliche
neben der Anbindung neuer
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Sparen haben wir inzwischen ein Produktspektrum, das
wirklich jeden Bedarf am Markt idealtypisch abdecken kann*,
aulert sich Reddmann uberzeugt.

Erfolgstreiber 2: Individuelle Servicepakete
— Das ,Office to Go“-Paket inklusive

Aber auch im internen Umfeld bei HonorarKonzept gibt
es zahlreiche Erfolgstreiber. Zu Beginn 2016 wurden
die Service-Pakete fir die Honorar-Finanzberater noch
zielgruppenorientierter geschnirt und eingefiihrt. Vom
Einsteiger bis zum Vollprofi kénnen seitdem diverse
Bausteine individuell zusammengestellt werden. Das
Highlight und integrierter Bestandteil aller Service-Pakete
ist die in 2015 eingefihrte Tablet-World. Mit einem von
HonorarKonzept zu Verfigung gestellten Apple IPad Air
und einer revolutiondren Beratungssoftware hat der Honorar-
Finanzberater Uberall und zu jeder Zeit sein komplettes Biiro
mit dabei. Die integrierte Synchronisierungsfunktion gewéhrt
mit nur einem Touch auf das IPad, dass alle Informationen just
in time gleichzeitig auch im Office zur Verfugung stehen. Das
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Besondere dabei ist, dass Daten nur einmal erfasst werden
missen und voll automatisiert in allen anderen Anwendungen
zur Verfliigung stehen.

Erfolgstreiber 3: Kompetenzausbau durch
Erweiterung des Seminarangebotes

SchlieB3lich haben auch der Ausbau des Seminarangebotes
und eine damit einhergehende  stark  erhdhte
Teilnehmerfrequenz malgeblich zum Geschaftsergebnis
2015 beigetragen. Heiko Reddmann ist voller Stolz:

Weitere Beitrdge zum Thema:

https://www.experten.de/2015/10/21/honorarkonzept-
digitalisiert-die-honorarberatungspraxis/

https://lwww.experten.de/2015/11/19/kunden-wollen-
informiert-werden/

https://lwww.experten.de/2015/11/17/auch-das-richtige-
muss-man-richtig-tun/
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