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Allianz Leben entscheidet sich fur EQuot®

Mit EQuot® ermoglicht MORGEN & MORGEN in M&M Office die elektronische personenbezogene
Risikovoranfrage und Risikoprifung in Echtzeit am Point of Sale. Fiir den Vermittler bedeutet dies
weniger Beratungs- und Administrationsaufwand und ab sofort kbnnen auch die Daten der Allianz
Lebensversicherung AG darliber abgefragt werden.

Durch die zuverlassige und unmittelbare Quotierung am Point
of Sale erlangt der Kunde ziigig Gewissheit Uber seine
individuellen Risiken und erféhrt noch im Beratungsgesprach
den verbindlichen und finalen Beitrag.

Morgen & Morgen plant weitere Versicherer und die
entsprechenden Systeme der Rickversicherer zu integrieren.
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