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Gothaer Risikoleben — gleicher
Preis Uber alle Vertriebskanale

expertenReport

Die neue Gothaer Risikolebensversicherung wird sowohl online als auch tber Berater vertrieben — und das
zum gleichen, glinstigen Preis. Damit ist der KéIner Versicherer das erste Unternehmen in Deutschland,

welches die Multikanal-Strategie konsequent im Leben-Bereich umsetzt.

Die Risikolebensversicherung ist ein flexibles Produktkonzept
fur die Absicherung der Angehérigen in allen Lebenslagen.
Wir bieten mit Basis, Plus und Premium drei Produktlinien
mit unterschiedlichen Leistungen und Préamienhthen an. So
findet jeder den fiir ihn passenden Versicherungsschutz.
Das Produkt ist dabei auf die Zielgruppe junger Familien
Uber Preiselemente wie Familienbonus und reduzierte
Anfangsbeitrdge zugeschnitten. Fir Immobilienk&ufer wurde
ein schlanker Antragsprozess installiert.

Die neue Gothaer Risikolebensversicherung ist ab sofort
unter www.gothaer.de, beim Gothaer-Berater oder Makler
erhaltlich.
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