
17.12.2015 /
Marketing & Vertrieb

Status Quo! 2015 - Aufmerksamkeit von Neukunden

Wie kann man als Neukunde auf Sie

aufmerksam werden?

Wir haben gefragt, auf welchen Kanälen Sie Neukunden

erreichen. Den größten Anteil haben nach wie vor persönliche

Empfehlungen.
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