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Neue White Label Vertriebsplattform
fur traditionelle und digitale Assets

21finance bietet Banken und Finanzintermediaren ab sofort eine einzigartige Plattformlésung fir den digitalen

Vertrieb von traditionellen und digitalen Assets.

Neben traditionellen Produktklassen wie Aktien, Anleihen,
Zertifikaten und Fonds, sind es auch digitale Assets wie
tokenisierte Wertpapiere und Kryptowéhrungen, die auf
dem eigenen Marktplatz angeboten und gezeichnet werden
kénnen.

Max J. Heinzle, CEO von 21finance, erklart:

Neue Chancen fur digitalen Vertrieb
weltweit

Mehrere internationale Banken und Finanzdienstleister haben
sich bereits fur die Ldsung des Fintechs entschieden.
Partnerschaften mit fihrenden Kernbankensystem-Anbietern
in Kirze bekannt gegeben. Durch die hohen
Investitionen in die Softwareentwicklung wird das Produkt-
und Serviceangebot fortlaufend weiterentwickelt.

werden

Das Unternehmen setzt dabei auf das Feedback der
Geschaftskunden und der Investoren-Community, um viel
Uber den Markt zu erfahren. Fiir das Unternehmen hat das

hochste Prioritat.
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Erweiterte Funktionen wie die Eréffnung von Konten, Depots
und Wallets im Zuge des Onboardings oder das Handeln und
die Verwahrung von Kryptowahrungen und digitalen Assets
ermoglicht 21finance seinen Kunden bereits.

Zusatzlich sind zahlreiche integrierbare
Bankendienstleistungen in der MaaS-L6sung verfugbar.
Auf area2invest, dem Marktplatz der 21ifinance, wird
sichergestellt, dass neue Funktionen auf die Bedirfnisse von
Investoren und Emittenten in ganz Europa zugeschnitten sind.

Einen  wesentlichen  Entwicklungsschritt geht das
Unternehmen mit dem Netzwerk 21connect, das die einzelnen
Plattformen und deren Produkte auf Kundenwunsch vernetzt
— und damit europaweit neue Chancen im digitalen Vertrieb
schafft. Der Zugang zu den Anlegern mehrerer Plattformen
erhoht die Platzierungsreichweite und somit auch die
Platzierungswahrscheinlichkeit.

Standige Weiterentwicklung der Plattform

Das Service-Team der 21finance verwaltet die Plattform
vollstandig fur die Kunden und entwickelt sie regulatorisch
konform weiter. Die technische Anbindung mit internationalen
Bankenpartnern sowie die Modularitat der Plattform
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ermdglichen eine schnelle und individuelle Integration in die
vom Kunden bestehende Infrastruktur und Corporate Identity.

Marketplace as a Service zusammengefasst:

Von Finanzbehdrden regulierte Prozesse
inklusive Anlegerkategorisierung nach MiIFID Il in
professionelle und nicht-professionelle Investoren
Integration in die vom Kunden bestehende
Infrastruktur und Corporate Identity durch agil
entwickeltes Front- und Backend mit API-First-
Ansatz

Schnelle und rentable Implementierung durch die
vollstandige Verwaltung inklusive Schnittstellen-
Entwicklung, Produktanlage und Endkunden-
Support

Komplettierung des Service-Angebots durch ein
weitreichendes Partnernetzwerk mit Schnittstellen
zu Zahlstellen, Verwahrstellen und Identity-Service-
Providern
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