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Die Produkttrends der Vermittler
In der Lebensversicherung

Das Institut fur Vorsorge und Finanzplanung (IVFP) hat mehr als 120 Vermittler zum Thema Markttrends
in der Lebensversicherung befragt. Die Corona-Krise hat alle Hoffnungen auf einen raschen Zinsanstieg

zunichtegemacht.

Die Folge: Klassische Rententarife lohnen immer weniger.
Die Anlage der Sparbeitrdge in Aktien(-fonds) ist im
aktuellen Niedrigzinsumfeld die einzige Mébglichkeit, um
auskdmmliche Renditen erzielen zu kdnnen. Aber auch bei
fondsgebundenen Tarifen gewahren lange nicht mehr alle
Versicherer den Erhalt der eingezahlten Beitrage.

Der Trend geht zu fondsgebundenen
Rentenversicherungen

Dieser Trend spiegelt sich auch bei der Vermittiung von
Altersvorsorgeprodukten wieder, wie folgende Grafik zeigt.
So gaben knapp ein Drittel aller Makler an, dass sie keine
klassischen Produkte mehr vermitteln.

Der Trend geht klar in Richtung kapitalmarktorientierter
Produkte.

Mehr als 90 Prozent aller Befragten gab an, regelméRig zu
fondsgebundenen Rentenversicherungen zu beraten, wobei
Garantien innerhalb dieser Produktgattung immer noch eine
wesentliche Rolle spielen, denn mehr als die Halfte der
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Kunden wahlten bisher bei Abschluss ein Garantie-Niveau
von 100 Prozent.

Berufsunfahigkeitsversicherungen auf Platz
zwel

Neben der Altersvorsorge spielt die Absicherung der
Arbeitskraft eine immer wichtigere Rolle bei Beraterinnen. Die
Umfrageteilnehmer*Innen beraten inzwischen am haufigsten
zu Berufsunféhigkeitsversicherungen.

Die Grundféahigkeitsversicherung ist bei der Absicherung der
Arbeitskraft auf Platz eins, wenn eine BU-Versicherung bspw.
aus Kostengrunden nicht in Frage kommt.

Thema Nachhaltigkeit rtickt in den Fokus

Aber auch das Thema Nachhaltigkeit bekommt ein immer
starkeres Gewicht, wie die Umfrage zeigt. Knapp 80 Prozent
der Umfrageteilnehmer bestatigen dies.

Hier tragt auch die »verordnung uber
nachhaltigkeitsbezogene Offenlegungspflichten im

Finanzdienstleistungssektor* (Transparenz-Verordnung) der
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https://eur-lex.europa.eu/legal-content/DE/TXT/PDF/?uri=CELEX:32019R2088&from=EN
https://eur-lex.europa.eu/legal-content/DE/TXT/PDF/?uri=CELEX:32019R2088&from=EN
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Européischen Union dazu bei. Diese ist
spatestens ab dem 10.3.2021 anzuwenden und
regelt, dass Finanzmarktteiinehmer (zum  Beispiel
Versicherungsunternehmen) und Finanzberater (also auch
Versicherungsmakler und Versicherungsvermittler mit mehr
als 3 Mitarbeitern) ihren Kunden gegeniber Informationen
zum Thema Nachhaltigkeit liefern missen. Hier zeigt die
Umfrage, dass sich bisher etwa 40 Prozent der Befragten mit
diesem Thema beschéftigt hat.
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- ™
Wie oft beraten Sie Kunden zu den aufgefiihrten

Versicherungsprodukten?

Berufsfahigkeit 46%o | 32%0 |  219% 2pp
Fondsgebundene Tarife chne Garantben | 29%%0 I 35%0 I '—'I; g
Fondsgebundene Tarife mit Garanten 1 27T% I 31 % I
Grundfshigkeiten 10 | 220 | 44%
(Moderne) Klassik | 15% | 159 | 38%0
Dread Disease _ml 2200 | 46%0
Indexpolicen 145 | 139 | 40%0
Erwerbsunfahigkeit |129% [ 1190 | 5490
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