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wealthpilot mit zwei Neukunden

Zur Digitalisierung des Beratungsprozesses nutzen die Helvetia und die Volksbank Mittelhessen jetzt die
Software-as-a-Service-Lésung von wealthpilot.

Berater, Verwalter und Makler von Finanzinstituten, Frank lhin, Prokurist bei Helvetia Leben Maklerservice GmbH,
Versicherungen und Vermdgensverwaltern kdnnen mit der sagt:

effizienten Plattform von wealthpilot PSD2-konform alle

liquiden und illiquiden Vermdgenswerte und Anlageklassen L

von Neu- und Bestandskunden managen und planen

sowie durch Prozessautomatisierung Zeiteinsparungen fiir

die persdnliche Betreuung erzielen.

Daniel Juppe, Co-Geschéftsfuhrer und Mitgrinder bei
wealthpilot, erklart:

Die Helvetia Leben wird kinftig ihren Vertriebspartnern
wealthpilot als zentrales Tool fir deren hybriden
Beratungsprozess  anbieten, um einen  weiteren
entscheidenden Schritt Richtung Digitalisierung zu gehen.
wealthpilot wird mittels einer eigens programmierten Live-
Schnittstelle an die Versicherung angedockt.

Ziel der Kooperation mit der Helvetia Leben ist es, fir
den Versicherungskunden die Werte von Fondspolicen
transparent darzustellen. Dabei werden die beteiligten Fonds
sichtbar gemacht und Berater wie auch Kunde kénnen die
Entwicklung des Einzelinvestments ahnlich wie in einem
Depot mitverfolgen.
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