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Offen flr Nettotarife und Honorare

Die Verbraucher in Deutschland kennen die Kosten einer privaten Altersvorsorge nur sehr vage. Zu diesem
Ergebnis kommt eine reprasentative Online-Umfrage des unabhangigen Marktforschungsinstituts INNOFACT
AG im Auftrag der myLife Lebensversicherung AG unter 1.000 Bundesbuirgern zwischen 18 und 65 Jahren.

11,3 Prozent beantworteten die Frage mit 500 bis 999
Euro. 19,3 Prozent schatzten die Provision auf tber 1.500
Euro. Der Mittelwert lag bei 770 Euro. Parallel hierzu wurde
der zeitliche Arbeitsaufwand eines Finanzberaters im Zuge
einer vollumfanglichen Altersvorsorgeberatung,
Beratungsgesprach und Aufwand fur Vor- und Nachbereitung,
auf durchschnittlich rund 4 Stunden geschatzt. Holger
Kreuzkamp, Vorstand der myLife Lebensversicherung AG
fihrt dazu aus:

inklusive

Viel Potenzial fur Nettotarife

73,7 Prozent der Befragten hatten vor der Umfrage noch
nie etwas von Nettoversicherungen gehdrt. Gleichzeitig
hatten lediglich rund 9 Prozent angegeben, dass sie
wissentlich diese Produkte bei ihnrem Finanzberater oder ihrer
Versicherungsgesellschaft abschlielen kénnen. Nach einer
kurzen Erlauterung zu Nettoversicherungen gaben knapp 77
Prozent der Befragten an, dass eine Nettoversicherung fir sie
interessant sei.

Honorarbereitschaft durchaus vorhanden
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In diesem Zusammenhang wurde auch die Frage gestellt,
welche Bereitschaft fiir eine Honorarzahlung bei dem
genannten Musterfall und einem wirtschaftlichen Vorteil bei
der Ablaufleistung von mehr als 10.000 Euro zu Gunsten des
Nettoprodukts besteht. Im Durschnitt waren die Teilnehmer
bereit, ein Honorar von 726 Euro zu zahlen, das in der Héhe
der durchschnittichen Einschatzung zur Provisionshéhe
innerhalb der Studie entspricht. Fast 20 Prozent gab bei dieser
Frage an, mehr als 1.000 Euro als Honorar zahlen zu wollen.

Holger Kreuzkamp, Vorstand der myLife Lebensversicherung
AG, kOmmentiert abschlieRend: ,Die Angaben spiegeln
unsere taglichen Erfahrungen wider. Die Studie ist ein
weiterer und unabhéngiger Beweis, dass Kunden entgegen
einzelner Thesen sehr wohl bereit sind, ein Honorar zu
zahlen."
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